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CASARES COSTA

CONTRATO SOBRE COMISIONES CON AGENCIAS COLABORADORAS

Marbella (Mélaga)a de  de202

REUNIDOS

De una parte,

Bellavista Desarrollo Inmobiliario S.L., con domicilio social en C.C. Guadalmina, Edificio I1I, 1* Planta, Oficina 4, 29660 Marbella, Malaga,
email notificaciones@exxacon.es C.I.F. B56765787, constituida por tiempo indefinido mediante escritura otorgada ante el Notario de
Marbella, D. Luis Pla Rubio, el dfa 1 de Diciembre de 2023, bajo el nimero 6365 de su protocolo, e inscrita en el Registro Mercantil de
Malaga, al tomo 6434, folio 178, inscripcion 1, hoja MA-178518, representada en este acto por D. Gastdn A. Aigneren Rios, de nacionalidad
espafiola, residente en Marbella, Malaga, con domicilio profesional en C.C. Guadalmina, Edificio II, 1* Planta, Oficina 4, 29670 Marbella,
Malaga y provisto de DNI27348272F, en vigor, en su condicion de administrador solidario de la sociedad. En adelante la “Empresa” o la
“Promotora”.

De otra parte,

, con domicilio social en )
email N.LF. B- , constituida por tiempo indefinido mediante escritura otorgada ante el

Notario de , don ,eldia  de de20_, bajo el nimero de su protocolo, e
inscrita en el Registro Mercantil de ,altomo  , folio ,inscripcidon _, hoja , representada en este acto
por D. , de nacionalidad -, residente en - con domicilio en y
provisto de NIF ------------------- , envigor, en su condicién de --——-—————. En adelante el “Agente”.

La Empresay el Agente se denominaran, asimismo, colectivamente como las “Partes” e, individualmente, cuando proceda, cada una de ellas como
una “Parte”.

Todas las Partes, en la intervenciéon con que cada una de ellas actia, se reconocen plena capacidad juridica y de obrar para otorgar el
presente documento, a cuyo otorgamiento declaran concurrir libre y espontaneamente, y a tal efecto.

MANIFIESTAN

l.- Que la actividad del Agente es la de Agente de la propiedad Inmobiliaria, promoviendo y promocionando la venta de propiedades
inmobiliarias que estos comercializan.

Il.- Que el Agente manifiesta disponer de la experiencia, de los medios materiales y humanos y de todas las autorizaciones y licencias necesarias
para intervenir como intermediario en operaciones y actos de comercio; y al corriente de sus obligaciones fiscales y de Seguridad Social.

lIl.- Que es de interés para todas las Partes formalizar, en base a lo determinado en la Ley 12/1992, de 27 de mayo, un contrato de agencia, a fin
de que el Agente realice su actividad de promocion e intermediacién inmobiliaria, para la venta de los inmuebles de la promocién inmobiliaria
denominada Alura Living Casares Costa ubicada en el término municipal de Casares Costa y promovida por la Promotora.

IV.- Que el Agente manifiesta disponer de la organizacion empresarial, recursos materiales y humanos, licencias y autorizaciones, conocimiento
de mercado, asf como de la capacidad financiera necesarios y adecuados para el gjercicio de la actividad prevista en el presente Contrato, que
deben dar cuenta de los elevados estéandares de calidad y prestigio exigidos por la Empresa en todo momento.

V.- Que, habiendo llegado a un acuerdo sobre las condiciones que regiran sus futuras relaciones, ambas Partes han convenido suscribir el

presente contrato de agencia (el “Contrato”), que se regiré por lo dispuesto en la citada Ley 12/1992, de 27 de mayo, sobre Contrato de
Agencia, supletoriamente por lo dispuesto en el Cédigo de Comercio y el Cédigo Civil, respectivamente y, particularmente, por las siguientes.

ESTIPULACIONES

. OBJETO Y ENTRADA EN VIGOR.

-

El objeto del presente Contrato es la mediacion y promocién del Agente para la venta de los inmuebles de la Promocién Alura Living
Casares Costa promovidas por la Empresa, con la finalidad de obtener el maximo nimero de ventas.
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CASARES COSTA

La Empresa podra aceptar o rechazar las propuestas de ventas conseguidas a través de la gestion del Agente, cuando se estime que la
operacion no cumple con las garantias suficientes para llevar a buen fin el contrato de compraventa, segin las normativas y legislacion
vigente. Dichas operaciones de ventas seran susceptibles de variacion, limitacién, cambio, suspensién temporal o definitiva, a tenor de
las necesidades, situacidn, evolucion o fluctuaciones del mercado, a criterio de la direccién de la Promotora.

El presente contrato de agencia surtira sus efectos a partir de la misma fecha que se indica en su encabezamiento.

. COMISION y FORMA DE PAGO.

N

El Agente percibird la comision especial de lanzamiento del 7% (siete por ciento) sobre el precio de compraventa, mas el I.V.A.
correspondiente, menos las retenciones a cuenta del impuesto sobre la renta de las personas fisicas, si hubiera obligacion a ello, porlas
operaciones de compraventa en las que haya intervenido como intermediario, siempre y cuando la operacién se realice en los precios
propuestos porla Empresa.

Para esta promocion, el depdsito para la reserva de la unidad se establece en 10.000 €, de los cuales 5.000 € se abonaran a la agencia en
concepto de ADELANTO DE COMISION. En caso de que no se formalice el contrato de compraventa, la agencia se compromete a devolver
dicho importe a la sociedad pagadora en el momento de |a rescision del contrato de reserva.

Una vez finalizado el periodo de tiempo establecido y/o alcanzado los hitos de ventas, la empresa comunicara el cambio en el sistema
de comisiones por los medios habituales de comunicacién de la empresa con sus colaboradores, es decir, mediante el envio de una
newslettersinformativa ala BBDD implicada o envios de WhatsApp a laslistas de distribucion de contactos correspondiente. Informando
de que, la comision del Agente se ajustard al 5% (cinco por ciento) sobre el precio de compraventa.

En caso de que una venta se cierre de comun acuerdo a un precio inferior al establecido porla Empresa, por haber autorizado y aceptado
algun descuento o bien una oferta, la comision se renegociara ala baja entre el Agente y la Empresay sobre la base de asumirlos posibles
descuentos entre la Empresa y el Agente.

La facturacion de las comisiones exigibles por las ventas se realizard por el importe correspondiente al 70% (setenta por ciento) tras la firma
del contrato de compraventa, siempre y cuando el comprador abone como minimo el 30% (treinta por ciento) del valor total de la venta, y
el 30% restante a la firma de la escritura de compraventa. En los casos excepcionales en los que la Empresa pudiera aceptar una forma de
pago distinta, el abono de las comisiones al Agente, sera proporcional a los pagos del comprador.

La Empresa se compromete a realizar, dentro de los 20 (veinte) dfas hébiles siguientes a larecepcion de la factura, previamente validada
y correctamente emitida por parte del Agente, y siempre que la Empresa haya recibido en primer lugar los fondos que les corresponda
abonar al cliente, las transferencias bancarias correspondientes a la cuenta corriente nominativa que el Agente designe a estos efectos.

En aquellos casos en los que exista entidad bancaria que financie la Promocidn, el pago al Agente estara supeditado a su aprobacion
previa por parte del organismo de control de las disposiciones del préstamo promotor.

El Agente remitird a la Empresa, junto con la factura de las comisiones, los justificantes de hallarse al corriente en el pago de las cuotas
de Seguridad Social y certificado de estar al corriente con Hacienda, tanto si es autonomo como persona juridica.

Se entendera que es a la firma de la escritura publica de compraventa cuando se devenga el derecho al cobro, por lo que las cantidades
anteriores seran anticipos que de no culminar la operacion deben ser devueltas, teniendo la Promotora la facultad de compensarlo con
otros pagos a los que tuviera derecho por otras operaciones en las que hubiera intervenido, o intervenga en el futuro.

Las Partes acuerdan que las comisiones establecidas en el presente Contrato podran ser modificadas por parte de la Empresa debido a
cambios en el mercado, las polfticas comerciales, tarifas o por cualquier otra eventualidad que la Promotora considere. El Agente se
compromete aceptar las nuevas comisiones a partir de la fecha de entrada en vigor determinada por la Promotora. Las nuevas
comisiones, solo afectaran a las operaciones que se realicen con posterioridad a su entrada en vigor, nunca a las realizadas
anteriormente.

Las condiciones especificas relacionadas con el procedimiento de facturacién, cobro y comisiones se detallan en el Anexo, que forma
parte integral del presente contrato.

DESARROLLO DE LA ACTIVIDAD.

W

La actividad del Agente va dirigida a la consecucién del maximo nimero o cifra de ventas de la Promocién, precisamente como causa
del contrato de agencia que se concierta.

Para ello, el Agente podra publicar la venta de los inmuebles de la Promocion a través de los diferentes medios de comunicacién y
portales inmobiliarios, siempre y cuando informe previamente a la Empresa de los medios y portales a través de los cuales llevard a cabo
dicha publicacion y recabe su consentimiento expreso, si bien, excluyendo en cualquier caso portales inmobiliarios como IDEALISTA,
FOTOCASA, PISOS,COM, HABITACLIA, etc. que se reserva en exclusiva la Empresa para la publicacion directa de sus inmuebles. En todo
caso se evitaran las duplicidades de publicacion en los medios.

La Empresa facilitara oportunamente al Agente los correspondientes catalogos, tarifas y demas elementos materiales para la gestion
de promocion que podran ser cambiados por la Promotora de manera unilateral sin previo aviso, incluidos los listados de precios. Todo
ello serd remitido por aquella, a su cargo, hasta su destino. El Agente se compromete a conservarlo con la adecuada diligencia comercial.
Al final de los sucesivos ciclos de ventas y, en todo caso, al extinguirse por cualquier causa el presente Contrato, el Agente deberd
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devolvera La Empresa los muestrarios y demas elementos en su poder remitiéndolos también a cargo de esta.
El Agente organizara su actividad mercantil de mediacién y promocién inmobiliaria conforme a sus propias pautas, normas y criterios.

Esa independencia y autonomfa lo serd sin perjuicio de desarrollar aquella actividad con arreglo a las instrucciones generales de la
Empresa, esenciales e imprescindibles en materias y aspectos tales como precios, condiciones de entrega y de pago de las operaciones
mercantiles que se realicen, caracterfsticas de los clientes, etc.

Ademas, el Agente debera atender a cada uno de sus clientes en la gestion de compra hasta que el encargo de venta haya culminado
con el dia de la escritura publica, debiendo el Agente colaborar en el requerimiento de la recopilacion de informacién y documentacion
requerida por la Empresa y, junto con el cliente o sus representantes legales, en el cumplimiento en plazo, forma y tiempo en las firmas
de los contratos de reserva, contrato de compraventa y escrituracion.

4.PLAN DE ACTUACION DEL AGENTE.

El Agente se compromete a presentar un PLAN DE ACTUACION, con al menos las acciones inmediatas a implementar para la promocién
objeto de este contrato, que contenga entre otros los siguientes puntos:

- Plan de envio de NEWSLETTERS a todas las BASE DE DATOS DE LOS COMERCIALES, BASE DE DATOS DE SUS COLABORADORES,
BASE DE DATOS DE CLIENTES.

- Planificacién con las visitas a las oficinas de ventas y a la parcela de la Promocién, para que pasen por ella todos los COMERCIALES.

- Planificar conjuntamente accion de PLV, en seleccion de los ESCAPARATES de las Agencias mejor ubicadas, para ROLL UP, etc.

- Incluir de manera preferente en su Web toda la informacién de la promocién, asi como en otras plataformas y portales
inmobiliarios.

- Incluirla visita de la Promocion en los TOUR DE VISITAS de los Comerciales en el area de competencia donde se ubica el proyecto.

- Incluir la Promocion en Ferias Inmobiliarias, Foros, Presentaciones de producto, etc.

REGISTRO DE CLIENTES.

v

Todos los registros de clientes realizados por el Agente tendran la consideracion de pre-registro. Con el propdsito de verificar que el
cliente no ha sido registrado con anterioridad o haya visitado la Promocién de forma directa o con otra agencia, el Agente debera hacer
un pre-registro por escrito con los datos del cliente: Nombre/s, apellido, DNI/NIE y email. El pre-registro se convertird en registro una vez
haya realizado la visita fisica a la Promocion, acompafiado por el Agente, o bien a través de videollamada del cliente con el Agente en la
Promocion, previa cita concertada con nuestros comerciales, momento en el que quedara registrado oficialmente.

Elregistro de ese cliente, una vez visitada la Promocion, bien de manera presencial o a través de plataformas virtuales, videollamada,
Zoom, etc. con nuestros comerciales, serd validado durante un méaximo de 3 (tres) meses, pudiendo serrenovado, a peticién del Agente,
siempre que se pueda demostrar una gestion activa por parte de éste en su labor de venta con el cliente.

En caso de producirse peticiones de pre-registros simultdneos (en el intervalo de una semana) por parte de diferentes Agentes, se
considerard como registro vélido (registro oficial), el del Agente que primero acompafie al cliente fisicamente a la visita de la Promocién,
0 a través de plataformas virtuales, video llamada, Zoom, etc., previa cita concertada con nuestroscomerciales.

Sise dieraigualmente |a circunstancia especial de que se produjeran distintas visitas fisicas del mismo cliente a la Promocién y de manera
simultdnea (en el intervalo de una semana) y acompafiado por diferentes Agentes, generard el derecho de cobro de la comisién aquel
Agente que logre canalizar la transferencia de los fondos para el depdsito y la firma del Contrato de Reserva/Compraventa.

6.PRODUCTOS Y MATERIAL PUBLICITARIO.

Ambas Partes reconocen y aceptan que el desempefio de las labores del Agente conlleva la utilizacién de marcas y signos distintivos
propiedad de la Empresa.

De conformidad con lo anterior, la Empresa concede al Agente durante la vigencia del presente Contrato, con caracter intransferible y
limitado a las obligaciones de promocion e intermediacion objeto del presente Contrato, autorizacion de uso de las marcas y signos
distintivos comunicadas porla Empresa.

Cualquier otro uso de las marcas y signos distintivos de la Empresa por parte del Agente requerird de una autorizacién expresa, previay
por escrito de la Empresa.

El Agente se obliga a notificar con caracter inmediato a la Empresas de cualquier violacién de sus derechos de propiedad industrial de
los que tenga conocimiento.

Los productos y el material publicitario utilizados por el Agente para la realizacién de su actividad en el marco del presente Contrato
deberan ser devueltos a la Empresa en el plazo mé&ximo de 5 (cinco) dias a contar desde la fecha de extincién efectiva del Contrato.

7. DURACION.

El presente Contrato tendré una duracién de 12 (doce) meses a contar desde la fecha del presente Contrato, esto es, hastael  de

de 202_, inclusive, pudiendo ser prorrogado, siempre que ambas Partes lo convengan de comun acuerdo. No obstante, el
Contrato o cualquiera de sus prorrogas podra ser resuelto de forma unilateral por una de las Partes en cualquier momento, siempre que
se notifique a la otra Parte con un preaviso de 15 (quince) dfas.
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8.EXITINCION DEL CONTRATO.

El presente Contrato se extinguird, sin perjuicio de otras previstas en la ley, por las siguientes causas:

(). Porlaextincién de la personalidad juridica o el cese de la actividad de una Parte;

(ii).  Por la expiracion del plazo de duracién de conformidad con lo establecido en la Cldusula Quinta anterior, sin que el Contrato
hubiera sido prorrogado por las Partes.

(iii).  Elincumplimiento por una de las Partes de cualesquiera otras obligaciones contractuales asumidas en el marco de este Contrato,
sin perjuicio del derecho de la Parte perjudicada de optar por la continuacion del Contrato y exigir de la otra el integro
cumplimiento de sus obligaciones.

Asimismo, el Contrato o cualquiera de sus prérrogas podra ser resuelto de forma unilateral por una de las Partes en cualquier momento,
siempre que se notifique a la otra Parte con un preaviso de 15 (quince) dias. Si bien, todos los derechos y obligaciones nacidos con
anterioridad a la resolucién del mismo seran liquidados y cumplidos por ambas Partes, sin perjuicio de los derechos y obligaciones que
resulten de dicha resolucion para las mismas, conforme a laley o a lo dispuesto en el Contrato.

Sin perjuicio de cualesquiera otras consecuencias que pudieran derivarse de la terminacion del Contrato, y con independencia de la
causa, tras la terminacion del Contrato el Agente deberd cesar de forma inmediata en la utilizacion de cualesquiera derechos de
propiedad industrial e intelectual de la Empresa, quedando obligado el Agente a devolver a la Empresa: (i) la documentacién y
materiales que hubiera recibido por parte de la Promotora en virtud del presente Contrato, y (ii) devolver o destruir la Informacién
Confidencial e informacion relativa a datos personales conforme a lo dispuesto en la Cldusula Undécima siguiente.

9.CESION.

Los derechos y obligaciones derivados del presente Contrato no podrén ser directa ni indirectamente transmitidos o cedidos a terceros
por ninguna de las Partes por ningun tftulo, individual o conjuntamente, total o parcialmente, sin la previa comunicacion y aceptacion
por escrito de la otra Parte, a excepcién de lo previsto a continuacion.

10. BLANQUEO DE CAPITALES.

De conformidad con los establecido en la Ley 10/2010, de 28 de abril, de Prevencién de Blanqueo de Capitales y Financiacion de
Terrorismo y su Reglamento aprobado mediante Real Decreto 304/2014, de 5 de mayo; asi como, de conformidad con las érdenes,
instruccionesy directrices europeas y/o normativa concordante y complementaria, relativas todas ellas, a las medidas de prevencion del
blanqueo de capitales (en adelante, la “Normativa sobre Prevencién del Blanqueo”), ambas Partes colaborardn para su total
cumplimiento.

A estos efectos, el Agente cooperard conla Empresa en el cumplimiento de sus obligaciones en materia de Normativa sobre Prevencion
del Blanqueo y facilitara la informacién, documentacion y datos necesarios para realizar las actuaciones de diligencia debida y controles
exigidos porla normativa de Prevencidn de Blanqueo de Capitales y Financiacion de Actividades Terroristas.

lgualmente, y al objeto de que la Empresa cumpla con la normativa y legislacion vigente, el Agente se obliga a respetar los
procedimientos y normas internas establecidos o que pudieran establecerse en el futuro por la Empresa, facilitando cuanta informacién
o documentacion resultara exigible en aplicacion de las mismas.

Asimismo, la Empresa hace constar expresamente su obligaciéon de mantener un registro de toda la informacién y documentos
relacionados con su obligacion de vigilancia durante un periodo minimo de 10 (diez) afios, lo que el Agente declara conocer y aceptar
expresamente.

En cumplimiento de la Normativa sobre Prevencion del Blanqueo, la Empresa solicitara al Agente lo siguiente:

1.- Comunicacion al SEPBLAC del Organo de su Control Interno.

2.- Manual de PBC; o en su caso, las politicas y procedimientos simplificados aplicados.

3.- La realizacion de cualquier operacion se cumplimentard, por parte del Agente, con la mayor diligencia y sin omitir datos basicos en
relacion con la prevencidn de blanqueo de capitales y la financiacion del terrorismo.

4.- No recibir pagos en efectivo de reservas, solo aceptacion de pagos a través de tarjetas de créditos o transferencias bancarias.

5.- En caso de no facilitar documentos originales, todas las copias deberan ser cotejadas fisicamente con el documento original de las
mismas, al objeto de detectar cualquier indicio de manipulacion fraudulenta.
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11. PROTECCION DE DATOS.
Datos personales de las Partes:

Cada una de las Partes serd la entidad Responsable de los datos de caracter personal que obtenga de la otra Parte como consecuencia
de la ejecucion del presente Contrato. Las Partes trataran dichos datos personales sobre la base de la ejecucién del Contrato y suinterés
legitimo consistente en la correcta gestion de la relacion contractual, con la unica finalidad de gestionar y monitorizar la relacion
contractual existente entre las Partes de conformidad con el presente Contrato y dar complimiento a las obligaciones legales derivadas
del mismo.

Ambas Partes quedan informadas de que la Empresa y el Agente seran reciprocamente las entidades responsables de los datos de
caracter personal que obtenga de cada una de ellas como consecuencia de la ejecucion del presente Contrato.

Cada Parte reconoce a los titulares de tales datos la posibilidad de ejercitar gratuitamente sus derechos de acceso, rectificacion y
cancelacion en los respectivos domicilios sociales que figuran en el encabezamiento de este Contrato.

Datos personales de los clientes:

De conformidad conlo dispuesto enla Normativa de Proteccion de Datos Personales, las Partes reconocen de manera expresa que por
virtud de las relaciones que se materialicen con causa u origen en el Contrato, el Agente podrfa tener que realizar tratamientos sobre
datos personales procedentes de ficheros bajo responsabilidad de la Empresa. A estos efectos, se habilita a D.
(nombre de la persona designada por el Agente), como encargada / o del tratamiento, para tratar por
cuenta de . S.L., los datos de caracter personal necesarios para prestar el
servicio objeto del presente Contrato.

A este respecto, el Agente se obliga a dar debido cumplimiento a la normativa de Protecciéon de Datos Personales que le sea de
aplicacion, en su condicion de encargado del tratamiento.

El Agente reconoce que la legislacion sobre proteccidn de datos personales establece una serie de obligaciones en el tratamiento de
datos de caracter personal, entre las que destaca la prohibicién de realizar cesiones de datos de caracter personal sin la correspondiente
autorizacion del titular de los datos personales.

Atal efecto, el Agente se compromete a:

(). Unicamente accederd a los datos personales de clientes y deméas personas fisicas relacionadas con la Empresa si tal acceso fuese
necesario para cumplir con los servicios objeto del presente Contrato.

(if).  Realizar el tratamiento de los datos personales ajustandose a las instrucciones que, en cada momento, le indique la otra Parte
como responsable del fichero.

(iif).  Observaray adoptaréd cuantas medidas de seguridad sean necesarias para asegurar la confidencialidad, secreto e integridad de
los datos de caracter personal a los que tenga acceso, asi como a adoptar cuantas medidas de seguridad sean exigidas por las
leyes y reglamentos destinadas a preservar el secreto, confidencialidad e integridad en el tratamiento automatizado de datos
personales.

(iv).  No cederd en ninguin caso a terceras personas los datos de caracter personal a los que tenga acceso, ni tan siquiera a efectos de
su conservacion.

Las obligaciones establecidas para el Agente en la presente cldusula serdn también de obligado cumplimiento para sus posibles
empleados, colaboradores, tanto externos como internos, y subcontratistas, por lo que el Agente respondera frente a la Empresas si
tales obligaciones son incumplidas por tales empleados, colaboradores y subcontratistas.

Criterios de conservacion de los datos: se conservaran durante no mas tiempo del necesario para mantener el fin del tratamiento y
cuando ya no sea necesario para tal fin, se suprimiran con medidas de seguridad adecuadas para garantizar la seudonimizacién de los
datos o la destruccion total de los mismos.

El Agente se compromete y obliga a mantener indemne a la Empresa frente a cualquier reclamacion que pueda ser interpuesta
(incluyendo cualquier expediente sancionador que sea incoado por la Agencia Espafola de Proteccion de Datos o institucion que la
sustituya) por el incumplimiento por el Agente de la LOPD 3/2018 y el RGPD (UE) 2016/679 y demds normativa de desarrollo y, en
especial, de las garantfas contenidas en esta clausula, aceptando pagar las cantidades a las que en concepto de sancion, multa,
indemnizacién, dafios, perjuicios e intereses pueda venir obligado a satisfacer el Responsable a resultas del incumplimiento.

12. NOTIFICACIONES.

Cualquier notificacion relativa al presente Contrato o realizada por las Partes en ejecucion de éste, deberd entregarse a las personas y
en las direcciones que figuran en la intervencién y comparecencia del Contrato.
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Todas las notificaciones y comunicaciones que, por razén del presente Contrato deban realizarse entre las Partes, deberan efectuarse
por escrito y seran remitidas por cualquier medio que permita dejar constancia de su envio, contenido y recepcién en las direcciones
anteriormente referidas, siendo suficiente la notificacion practicada por correo electrénico, y teniendo en cuenta, asimismo, que las
partes podran notificarse, por los medios indicados, el cambio de direcciones.

Las notificaciones se entienden efectuadas en su fecha de envio.

13. LEY APLICABLE. FUERO.
El presente Contrato se regird e interpretard conforme al derecho comun espafiol.

Las Partes, con renuncia expresa a cualquier otro fuero que en Derecho les pudiera corresponder, someten expresamente a la
competencia de los juzgados y tribunales de la ciudad de Mélaga (Espafia) la resolucién de cualquier controversia o reclamacion que
puedan surgir con respecto a la interpretacién o ejecucion del Contrato, incluso aquellas referidas a obligaciones no contractuales que

surjan del mismo o estén relacionadas con él.

Y, EN PRUEBA DE CONFORMIDAD, las Partes formalizan el Contrato por duplicado y a un solo efecto, en el lugar y fecha indicados en
el encabezamiento.
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ANEXO

Protocolo de facturacién para Agencias Inmobiliarias.
1. Procedimiento sobre cémo facturar.

Este anexo establece el procedimiento detallado para la correcta emision y gestion de las facturas por parte de las Agencias
Inmobiliarias colaboradoras. Es fundamental que se cumplan todos los pasos y requisitos para asegurar una gestion de pagos eficiente
y sin errores.

a) Datos de la sociedad.

Para emitir una factura valida, la sociedad destinataria debe estar correctamente identificada con la siguiente informacion:
(] Nombre de la sociedad: Bellavista Desarrollo Inmobiliario S.L.
o CIF: B56765787

®  Direccién fiscal: C.C. Guadalmina. Edificio Ill, planta 1%, oficina 4, 29660 Marbella (Malaga)

Esimportante que todos los documentos incluyan estos datos para asegurar que la facturacion esté dirigida correctamente
a la sociedad correspondiente.

b) Datos de la Agencia Inmobiliaria.

La factura debe contener la informacién completa de la Agencia Inmobiliaria emisora. Esta informacidn incluye:
®  Numero de factura: Numero Unico de identificacién para cada factura emitida.
®  Fecha de Emisién de la Factura: Fecha en la que se emite |a factura.
®  Razdén Social o Nombre de la Agencia Inmobiliaria: Nombre oficial de la Agencia que emite la factura.
®  Direccién Fiscal de la Agencia Inmobiliaria: Direccion legal registrada de la entidad.

e  CIF(Cédigo de Identificacién Fiscal): Identificacion fiscal del emisor de la factura.

c) Datos del concepto de la factura

Cada factura debe detallar el concepto especifico por el cual se emite el cobro, especificando claramente los siguientes
datos:

®  Promocién: Identificacion del proyecto o promocién inmobiliaria a la cual pertenece la transaccion.

®  Unidad: Especificacién de la unidad inmobiliaria (por ejemplo: apartamento, villa, etc.) incluida en la transaccion.
®  PVP(precio de venta al puiblico) de la unidad: Precio de venta acordado para la unidad.

®  Nombrey apellidos del cliente: Identificacion del comprador de la unidad.

L] Porcentaje de comisién e importe: Porcentaje de comision acordado y el importe correspondiente.

®  Otros detalles habituales en una factura: Como el desglose del IVAy otros impuestos aplicables.
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d) Procedimiento de Facturacién para Agentes.
. Correos Electrénicos para Envio y Reclamacion de Facturas:

o Envio de Facturas: Todas las facturas deben enviarse al correo electrénico: facturas@tuscanygroup.es
Esto asegura un flujo de comunicacién centralizado y eficiente.

o Consultas de Facturacién: Para cualquier consulta relacionada con su facturacion, debe enviar un mail
a facturas@tuscanygroup.es

o  Canales NO Permitidos para envfos de facturas: No se permite realizar envios o consultas relacionadas
con facturas mediante WhatsApp, llamadas de teléfono, o a través de cualquier otro medio que no sea
el especificado en el punto anterior.

. Datos a incluir en el correo electrénico para la correcta identificacion

Para una correcta identificacién de su empresa y del inmueble vendido, su correo debe contener los siguientes
datos:

o  Elasunto debe especificarse claramente la siguiente informacion:
[NOMBRE DE LA AGENCIA] [NOMBRE PROMOCION]_[NUMERO VIVIENDA]

o La factura tanto en forma, como en contenido, debe realizarse en espafiol
o  Nombre de la Agencia Inmobiliaria
o  Nombre de la promocion

o Ndmero o identificador de vivienda

e) Dfasde pago
El pago de las facturas aprobadas se realiza en dos fechas clave de cada mes:
®  Dfa10: Se abonan las facturas aprobadas en flujo que se hayan recibido entre el dia 11y el dia 25 del mes anterior.

L] Dfa 25: Se abonan las facturas aprobadas en flujo que se hayan recibido entre el dia 26 del mes anteriory el dia 10
del mes en curso.

®  Reclamaciones: Para cualquier reclamacién relacionada con su factura debe enviar un email a
facturas@tuscanygroup.es Esto asegura un flujo de comunicacion centralizado y eficiente.

Es esencial que las facturas sean enviadas en tiempo y forma, siguiendo las instrucciones dadas, para evitar cualquier retraso
en los plazos de pago.
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